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Para startups, condominios sao um nicho promissor

Por Daniela Rocha

As startups, empresas inovadoras com alto potencial de crescimento, estdo desbravando oportunidades de negbcios nos
condominios. E o caso da Condomob, que foi fundada h4 menos de dois anos pelo engenheiro de computacio Lauro
Nolasco junto com os analistas de sistemas Matheus Magalhaes e Thiago Porto.

O Condomob é um aplicativo com diversas funcionalidades que melhoram a comunicacgdo. A ferramenta prevé espaco para
reclamacoes e sugestoes, que podem ser encaminhadas ao sindico de forma publica ou privada; permite fazer reserva on-
line do saldo de festa e tem uma area de enquetes, destinada a pesquisas de opinido sobre temas relevantes do
empreendimento.

Outra funcionalidade é o mapa de manutencoes, que ajuda na administraciao na gestdo de reparos eventuais e vistorias
programadas de elevadores e extintores, por exemplo. O aplicativo tem ainda um canal de troca de mensagens entre a
portaria e os condominos para autorizacao e registro de visitantes com fotos e, ainda, notificacdes sobre recebimento de
encomendas e correspondéncias.

A Condomob lancou em abril do ano passado médulo Condomob Financeiro, ferramenta que auxilia administradoras de
condominios a fazerem a gestao das receitas e despesas. Segundo Thiago Porto, um dos s6cios da empresa, os condominios
sdo um mercado promissor, o namero de empreendimentos avangou bastante nos tltimos anos porque busca-se mais
seguranca, principalmente nas grandes cidades.

Segundo ele, a tecnologia visa maior comodidade no dia a dia. "Principalmente as novas geragoes demandam que os
servicos sejam conectados aos seus smartphones”, comenta. Em menos de dois anos, o aplicativo passou a ser utilizado por
300 condominios em 16 Estados. Em 2017, o faturamento chegou a R$ 360 mil. O valor mensal resultante das assinaturas
de planos é de R$ 42 mil. "Estamos com a infraestrutura pronta para ganhar escala", acrescenta Matheus Magalhaes, outro
socio.

O investimento inicial na Condomob foi de R$ 100 mil e parte significativa do faturamento passou a ser reinvestida. Para
usarem a solug¢ao, os condominios pagam valores que variam de acordo com os perfis dos empreendimentos e do ntimero
de unidades. Recentemente, os socios da Condomob firmaram parceria com uma companbhia italiana para
internacionalizar o aplicativo, oferecendo a solu¢do em outros idiomas -- italiano, inglés e francés.

Ja a Best Condominio, que iniciou as atividades em meados de 2016, conta hoje com uma carteira de 80 condominios
residenciais e comerciais em sete estados e 20 cidades que usam o aplicativo. Mais de 25 mil pessoas tém acesso a solucao.
Pelo BestCondominio é possivel enviar mensagens, reservar areas comuns como quadras, saldes de festas e salas de
reunioes, receber comunicados da portaria e publicar fotos e documentos dos condominios. A ferramenta possui ainda
uma area de classificados para os condominos divulgarem internamente suas atividades profissionais e um clube de
compras, no qual anunciantes oferecem ofertas exclusivas aos usuarios do aplicativo.

A Best Condominio foi criada por Ronaldo Vieira e Willian Rocha, que tém experiéncia na area comercial; Sérgio Pestana,
especialista em Sistemas de Informacao e desenvolvedor de aplicativos, e Rodrigo Villela, especializado em administracao
de empresas. Eles fizeram um aporte inicial de R$ 200 mil. Os empreendedores avaliaram que mesmo no caso das
administradoras com boa gestao, havia insatisfacdo de muitos moradores com as falhas de comunicacao envolvendo

situagOes corriqueiras.



"Investimos no canal de comunicacao on-line, pratico e transparente. Tudo é feito sem a necessidade de deslocamentos
dentro do condominio”, diz Rodrigo Villela. A empresa comercializa licencas de uso do aplicativo aos condominios, sendo
que os precos cobrados variam de acordo com o porte do empreendimento e nimero de usuarios. Os antncios comerciais

sdo outra fonte de receita.

Nos tltimos 12 meses, a empresa faturou R$ 8o mil. Segundo Vilella, a startup esta adequando a estrutura operacional
para ganhar escala. "Fomos sondados recentemente por aceleradoras e por um fundo de investimento. Estamos avaliando
parcerias", diz. No ano passado, a Best Condominio foi uma das participantes do Programa de Mentoria de Startups
Digitais do Sebrae-SP, em Sao José do Rio Preto, interior paulista.



